
 
 
 
 
 
 
  

Persönliche Beratung 

Sabine Weiß 
Tel. 07131 26414-40 
sabine.weiss@ihk-weiterbildung.de 

Zertifikatslehrgangs-Nr. 6293_211_01H 
 

ab 11. Juni 2021 

 

74-stündiger Zertifikatslehrgang in Heilbronn  
Freitags von 13:30 – 20:30 Uhr 
Samsags von 08:00 – 15:30 Uhr 
 
Abschluss: IHK-Zertifikat 
 

DIGITAL SALES MANAGER (IHK) 



 

 

Online-Anmeldung sowie AGB: www.ihk-weiterbildung.de  
Auf Wunsch schicken wir das Anmeldeformular und die AGB gerne zu. 
 

IHK-Zentrum für Weiterbildung GmbH | Ferdinand-Braun-Str. 20 | 74074 Heilbronn 

DIGITAL SALES MANAGER (IHK) 

Mega-Trends bestimmen unsere Gegenwart und unsere Zukunft. 
Digitalisierung, Algorithmisierung und Künstliche Intelligenz gehören zu den 
aktuellen Trends. Vertriebs- und Vermarktungsstrategien verändern sich 
rasant! Wir können nicht mehr nur einen Vertriebskanal bedienen. Online 
und Offline Vertriebsaktivitäten konkurrieren und vermischen sich. Es stellen 
sich viele Fragen! 
 
Wie müssen wir unsere Vertriebs- und Vermarktungsstrategien anpassen? 
Wie findet effektiver und effizienter Vertrieb im digitalen Zeitalter statt? 
Wie erkenne ich die Marktveränderungen in meiner Branche? Wie regiere 
ich auf diese Veränderungen? Diese und viele andere Fragen werden 
unserem Vertriebsexperten und Dozenten Stefan Kozole regelmäßig gestellt. 
 
Sie möchten Antworten und Lösungen? Dann ist der IHK-Zertifikatslehrgang 
Digital Sales Manager genau der richtige Lehrgang für Sie! 

Inhalte 
 Vertrieb und Marketing in der digitalen Welt 
 Digitaler Vertrieb 
 Digitales Marketing 
 Digitales Kundenmanagement 
 Digitale Vertriebsführung 
 Digitales Reporting, Controlling und Auswertung 
 
Durch diese Weiterbildung erhalten Sie neben dem begehrtem IHK-
Zertifikat, vor allem sehr viel praxisnahes Know-how. Sie können es sofort in 
Ihrem Unternehmen umsetzen. Ein weiterer Vorteil für Sie als Digital Sales 
Manager (IHK) in Heilbronn ist die kompakte Wissensvermittlung in einem 
überschaubaren Zeitraum. 

Teilnehmerkreis 
Fach- und Führungskräfte aus Vertrieb, Verkauf und Marketing, Verkäufer, 
Vertriebsmanager, Key Account Manager, Produktmanager, Geschäftsführer 
und Entscheider, Verkäufer mit und ohne Leitungsfunktion, (Key) Account 
Manager, Großkundenbetreuer, Vertriebsleiter, Innendienstverkäufer, 
Gebietsverkaufsleiter und Regionalleiter, die ihren Vertrieb professionell auf 
die digitale Transformation vorbereiten und die digitalen Chancen 
strategisch nutzen möchten.  

 
Preis  Bei Förderung durch die Agentur für Arbeit/Jobcenter durch 

Bildungsgutschein abgedeckt, incl. Arbeitsunterlagen  
 

Dozent Stefan Kozole 

 


